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|A aplicada a hegocios: como escolher a direcao antes de
acelerar.
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Ndo ha
nada tao (nutil
quanto fazer
eficientemente o
que ndo deveria
ter sido feito.

- Peter Drucker
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The GenAl Divide

STATE OF Al IN
I BUSINESS 2025
I

arielt?) 1Joal _a
A _mp>ul] CRE @) CRERRERE

20 ERQgJIJmMR uJnofam.JnopHa i [J]R R =I

2 EXECUTIVE SUMMARY

A4 i
S ¢ ]_I ' + $ & 2 i Despite $30-40 billion in enterprise investment into GenAl, this report uncovers a surprising
] ] u esult in that g5%

7 Of organizations are getting zero return. The outcomes are so starkly

)
divided across both buyers (enterprises, mid-market, SMBs) and builders (startups, vendors,
# )% 2 I consultancies) that we call it the GenAl Divide. Just of integrated Al pilots are extrac

millions in value, while the vast majority remain stuck with no measurable P&L impact. This
divide does not seem to be driven by model quality or regulation, but seems to be
determined by approach.
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Estimativa por médulo - DEC

Escopo e protdtipo lidos pela IA - tamanho (T) e complexidade (C)
pelos pesos da Epicora - horas ancoradas em projetos parecidos

PAINEL DA PLATAFORMA - WEB

Autenticagao e usuarios

PAINEL DO PARCEIRO - WEB

Usuarios, perfis e permissoes
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SEGURANGA - PARA APLICAR AMANHA

Use a conta da
empresa

No plano para empresa, o que
voce digita nao treina o modelo.
Na conta pessoal do ChatGPT,
desligue Melhorar o modelo
para todos em Controles de
dados.

Dado pessoal, s6
O hecessario

SO na conta da empresa, € sO 0
que a tarefa precisa. Na duvida,

trogue o nome por Cliente A,

Escreva isso em uma pagina e

03

Todo o resto
entra

Como a empresa funciona, como
orca, como atende, o que da
errado. E isso que faz a resposta
prestar.



SEGURANCA - A MINHA REGUA

PARA E MIE PEDE AVAL

Interno e reversivel Tudo que sai para fora
Documento interno, rascunho, analise, organizar E-mail, mensagem para cliente, sistema de terceiro,
arquivo. apagar qualguer coisa.

E isso esta travado no sistema,
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pedro@epicon - </dev/cortex

L tree -L 2 cortex

Eu parei de pedir =
coisa paraela. t
montei um lugar

para ela morar.

— scope/ cost-estimate/ proposal/ roadmap/
— design-system/ prototype/ notifications/
— code-review/ auth/ legal/ content/
projects/ - -

sales/

team/

— dailies/

— hours/

— roster.md

priorities/

— weeks/

— pendencias-pedro.md

relationships/

internal/

rr—Tr  1rr 1

CLAUDE . md « a primeira coisa que a IA le. Sempre.
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organizar sua vida digital e i1 O /
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Eeplooru Soluciones Casos Blog PT EN (ES Contactanos

R SOFTWARE A MEDIDA

Qué cambia en un
sistema cuando la app
tiene que funcionar
sin sefal

E Pedro Cunha Publicado el 5 de agosto de 2026
J v CTO de Epicora actualizado el 1 de septiembre de 2026 - 16 min de lectura

00 ago Oset 0 set 1 set

A plgina nossa mais citada pela [A O um artigo em
espanholl

Aparildes em respostas de [A do Doogle Olbnela de OO dias O
00 : 00 pOginas nossas citadas

$$ o / $" 0% A 2/ 0%$0 " $



— INOVAGAO - COMO ERA

Harvard - CS50 - 7 de dezembro de 2005

Mark Zuckerberq
explica como
construiu o
Facebook.

Menos de 20 alunos
foram ver.

Em 2005, construir um sistema era assunto
de programador.
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Projecao recalculada com os contratos ativas e os custos recorrentes
55 Visdo geral
Receita prevista « mes Custos recorrentes Contratos ativas Caixa projetado - 90 dias
A7 Projecoes I. I . 14 I .
@ Contratos A B% Vs, agosto 3 vencem esta semana 2 rencvam erm outubro cenarlo base
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Kanban Lista Pravisao

e Negdcios - funil
Semana de 21 3 25 de setembira - £

Contato Diagnastico - Escopo e prototipo Proposta Fechado
'l Megocios
REUNIAD 23/00 PROTOTIED EM WALIDACAD EMVIADA 19/02
[¥| Tarefas

. B EEERET RIORE SR | 1 telas ajustada ol T ik ol 28]00 B2 h
:1 HEeunioes

Lucas Antunes

Sécio - comercial e marketing - hdo é R
desenvolvedor

m O CRM da Epicora, com funil em

kanban
. o : sbcos s 1B Feumioesestasomons 5| (oo detechamena 00 34%
m Negodcios, reunides, parceiros, preco
m Gestao da equipe de marketing

m Evoluido por ele, direto com a |IA

Nenhum dos dois programa.
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ANTES DA ULTIMA COISA

\le conta

Quatro perguntas, um minuto. No fim, o material
da noite inteiro.

Aponte a camera - conquer.epicora.com.br
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togam

epicora.software

Epicora Solucbes Tecnoldgicas

608 seguidores - 4 seguindo

A Epicora é o proximo passo da sua empresal!
- Sites, Apps e Sistemas
Fale conosco i}

Vocé esta perdendo .
H i epicern
clientes .. B
. N
—
> | .
0 taxi do Elon Musk ’
nao tem volante,
pedal nem retrovisor.
ARTE DA Modo sobrevivencia i !J
GUERRA

&
S

Para dobrar o iPhone,
a Apple abriu mao
do Face ID.

Robé vs camisa

A

&= epicora conquer

Business School
/ & H ,
E eplcoru Sobre Servicos Cases Blog FAG Contato

* Baftware house da sistermas, produtos e |4 sob medida

Software sob medida
que gera resultado
para a sua empresa

A Epicora é a software house que projeta, constrdi e sustenta
sisternas de gestao, produtos digitais e automagdes com 1A Unimos

eficiéncia, seguranca e inovagdo para empresas de todos os portes.

Entrar em Contato

Entrar em Contato



